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HESTEN SOMI
Norye er oppdrett 3v ridehest svsrt
kostnadskrevende. Produksjon av
et foll Lan lostnadsberegnes til ca
75 000 kroner (se forrige utgave av

Ridehesten). F(,rtlopende driftsutgifter
til dyrchold, utvikling ogutdannelse av
hesten kommer ogst raskt opp i hoye
belop. For at hesteoppdrettsnaringen
her i landet skal lonne seg okonomisk,
mt kraliteten pi hestene vere solid nol
til at markedet er villig til i betrle cn
pris son overstiger oppdrettets kost-
pris. Arnbisjonen om e produsere Lva-
litetshester som kan bringe oversludd
i oppdrettsvirksomheten, vil vere en
nodvendig overo.dnet milsetning for
alle profesjonclle oppdrettere.

Noen oppdrcttcre vil reservere seg
med i si: "Detliggeringen okonomisk
ambisjon til grunn for min interesse
for hest og avl. Jeg rvler fordl jeg sy
nes det er spennendc, interessant og
givende ."

Forsividt et fantastisl utgangspunkt
og innfallsvinkel, oeden ekte hestein-
teressen er en Nvgtorende grunn til at vi
i Norge i dag avler mye god hest. Alle
vet at du ikke blir rik av hesteoppdrert,
og det cr da ogsi sjelden noe sterkt mo-
dv for n bedrive aktiviteten. Dersom
motivasjon og innfallsvinkel er fortje
neste, finner du raskt ut at timebetalin-
gen er bedre innenfor andre seLtorer
og bransjer. Det vil likevel verc tvin-
gende nodvendig i tilstrebc fornuftig

okonomiplanlegging i sin virksomhet.
En sunn okonomi i oppdrcttet er ogsi
av gmnnleggende betydning f(,r i ge
nerere volun og oke bedelningstrllene
i avlen. Dette vil igjen fore til raskere
wlsfremgrng og utvikling av hcstema
teriale med produksjon rv enda bedrc
hester son resultac. lir oppdretterne
avsetning for sin produksjon, blir det

Jeg auterJorat Jeg
stnes det er sbennende,
interessant og giuende

tilstrekkelig interesse og okonomi til
at hoppene blir bedekket igjen. Blir
det stopp i omsetningenskjeden, vir-
ker dette selvfolgel ig svrrt neg:rtivt pi
proil*sjonsinteressen.

Prising av hest
Hva skal hesten sii Loste? Er dct nod-
vendigvis en sammenheng mellorn pro-
duksjonskostnad/reell verdi og hestens
eventuelle salgssum?

Svuet er nei. Niir det gjelder pdsset-
ting avhest, tnn produksjonskostnad i
noen grad vare retningsgivende, men
vil pi ingcn som helst mite v€re eneste
fa[tor som plvirkcr cllcr xvsjor prh.
Dct vil si at invcstcrtc pcngcr i hesten

ikke er ensbetydende med hestens verdi.
Fbr ii forstl nekanisDrenesom bestem-
merprisenp, on hest, er det farstnod-
vendig i fo$tl og definere hvilken type
vare hesten rcprcsenterer.

I lest som hrndclsartikkel kan vtn-
skelig sammenligncs mcd andre !..rre
typer. Hesten som vare er ikkc standar
discrt, og folger derfor ikle listcpriscr
sliksom dc fleste andrevarer. Den en-
kelte hcst som individ er forsljellig og
uniL, ogdcn enkelte kjoperhtr enper-
sonlig egendcfinert innfallsvinkel til
hm hesten rcpresenterer avverdi.

I sA mite er Laffkje hesr som vrre
nest sammenliLnbart med verdivur
dering av kunstgjenstander. Priscn cr
i stor utstrekn ing forankret i rnarkcdcts
forstlclse av en situasjonsbestemt aflek-
sionsvcrdi uavhensis avproduLsjons-
kosmrd. Nirman g":r ril mskafTelse av
hest, vil dct ofte r-are er investering i
positiv opplevclsc og optinristisL for
ventning. Forskjcllcn nellom invesre
ring i hest sammenliLnct rned kunst,
er at sisrnevnte vare har cn bcdre ten
dens tiJ i bevue og eventuclt ogst stige

Kunstverk
La oss lolge sammcnlikningen noe vi
dere. En kunstncr vii aldri kunne ar
gumentere med at kunstverkets verdi
skulle tilsvare produksjonskrstnad i
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Den viktigste forutsetningen for en vellykket oppdrettervirksomhet

er genuin interesse og kunnskap om hesteoppdrett, der avlerne
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ofrer alle sparepenger og fritid pA sin interesse
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OppSipns
\ir du selgcr hest, er dct viktig
rt du kxn oppgi pris 
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DctkNn ogsh rdr lite hensi
i en srlgssitu$jon i opplyse rt
vurderes solgt. Dette 
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oppleles som ct noe hallhjcrtet notirr;,
vcrt sNlgsfrenst.rt. lrtr eD kjopers
punkt, vil dct dd !$re storre in
csse i  henvcncle see t i l rktorersom
en tydelig og lklrt salgrnotnasjon.

I en dcl srlgsrnnonscr lbr hest opp-
eis hrr pr is l  l rqsc " nl  pr icrnt\dning
i)ent l ,L ir  rel . rnr lnt t ts isendc, lLte Lon
kret prisafklarendc og krrn rirke mis-
renkclig med rxDkc pi elentucll ov€r-

oLc ettersporelcn. Over tid vil dette
generere verdlcr og oko

\tdrorendc prissetring ar hestvil det
ogsivlrre nodvendig i benytte seg rv er
difteren sicrt prissvstem. Dct inneb€rer
rt  go, l i  ,nrJJr ider prrr ' , '1,p i  for l r ' , lJ
Li l  cn n, r  nrr t  or is ,  mtns inJi \  ider mtt l
svak e1ler mrirgelfull Lvalitet nli ncd-
1u' t .Lcs pr isnressig. Derte gir  en nod-
r cnd,g dvnrmrkkr rnarkeder. , , ! '  L ioper
mi ta stilling til hrilket prissjikt ved
kornmende onsLer il bevege scg i. lir
rc lgers synspnlt  r  r l  dn i  mrnge t i t fe l
1er v*re h.Jrc r jent mc, l  ct  mlrt  5Jlg
til en lavcrc pris enn i Nvente og hipc
oi en hovere sdessum. I mellonrtnlcn
Lpa, lr i fsLLrgi i r .nc tbrt lop.nJ.,  og
re\ulmrer kaD h{t  \ t .e at \  InnLngen
gir  opp i  spinningcn".  3
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i oMSETNTN-G AV HES'r' i
i  Nskkelord: Kontakter. i

Markedsforing. Markeds- ]
i Dlasser. VaremerLc I
t_ l

llolgc ciendomsneglcmc e. rre ring
xv a! gj.,rcnde betl dning: Bcliggenher,
beliggenhct, beliggenhet. \.c.1 omset
ning.v hest cr gjelder dette: KonteLtcl
kontrkter. Lontakterl

Ciode Lontaktcr og retrverl er vik-
tige srlgslanalcr nrn i DrrLedet. Som
oppdretrer kan du ikke sirte pi gjerdct
og tro:rt hestcnc utenl-idere selger scg
scli'. Du mi selv rktirt oppsoke mar-
Lcdet for i presentcrc salg.p.oauktene
(hcstcne) {or potensicllc kiopere.

Dct cr rytterre son er Lonsunrenten
i omsctningskjeden, og dct vil da r.are
ryttcrmiljoene, direkte ellcr indirekre,
vi mi bcstrebe osspi 5 komnc i kontakr
med. Fokus mi rettes notridcllubber,
rt'ttcrmiljoer, ste\'reaLtivitct, trcncrc,
hesteselgcrc og ressurspersc,ner.'lLtiv
mirledsturins/ syDlissjorins sjenn.,nr
presse, amonsd, hjenmeside os orris
rktjv profilering cr ogsi viktige og rvt
tige hjelpernidlcr.

Aktivitet
Du kan ogsii selv mcdvirkc ril I skape
aktivitet sonr tiltreller seq narkc-
dct, og un-ikle srrnarbeidci nrnad i
oppdretterlnjljoene. Det er viLtig

Norge er ct  hovkostnrdshnd, og
norsk oppdrettsnsrin!i h.r r rtvilsomr
noen okonomiske utfilr.lringer sanF
mcnl iknet med r l i re LonLurrenter.
Bildct cf likevel ihke helsvart, os det
er rmn{:lc fxknrrervi konkurrcrer eodt
pi. Kvalitctshester er dyr i anskafielse
uansctt  curopersl i
hnd, oq dct cr mange
eksenplcr pii at rik
t ig gode hcstcr t i l
og ned er billigcrc
i Norge enn rndic
1and. Derte kan fbr-
klares nred et relatiyt snialt nnen lands-
nafked for devirlelig dvrc hestene, og
gcnerelt at prisene pii hcst i Norse er
noc mindre difierensiert cnr i en del

\redirrendc cvennrelle prisforsLjcller
n,ellou norslproduscrte og in,porthes-
rer, kan dette regncstykkefvllre D) ttig
i hr i bakhodet: En hcst fra Drnmrrl
koster 50 000 danslc lironcr. Ved irn-
port tilNorgevil den totrlc kosrnaden
inkhrdert ralutahrrs- varirsjon, mons,
totl, offcntlig veterinnr og traDsport
bclopc sc{r til minimum 90 000 norsLc
Lroner. Tilsvarcnde vil eD importert
hestLj6pt for 100 000 .lansLe kroner

fcr{ere 8-rNo rv D.rhev
rrr  g. : ) - t  r  'e, l  r  l lapr

Po+1.- l^- f^L",-^+,r( ' .J( ,6.J/UX4r(r  t ler ,  r \ | l ( re\epcrrL
mot ryttermiljoene t;rt I ii pl norikpro-

duserte hcster. I)ette
konrmersom ct direkre

kolInnc p,i 160 000 Dorske Lroncr niir
Nlterbctxl t .  l )enncnerkosrnadcrfrrr
bundetmc.l inrport i\ hcst, med|irkcr
i stor grad til i utlilne 1,r;sforstjeller
mcllom norskproduserte og imporrene

Mange kjoperc vil ogsti opplcve en

resuhxr av at dct prodxseres Lvalitea
hcster i  \orgc, oq i t i l leggt i l  r tnorske
oppdrettere har 11*kes i i tilforc ner
Lcvarcn "rorsklodt" ct reel innholl.

Nlr du k'oper hest i Norqe, 1il det
ofte verc cnlilere i inthcnie opplvs
ninger orn hcstcn og nNlighctcn til i
besiktige og prore hesten flerc gan
gcr er ogsrl bedrc. Der fiDnes absolutt
p(,siti1-e konLurraDscfortrinn innen-
firr norsk oppdrettsnerlng, og det er
pli dissc omridene lblus og innsats rni
rertes. Der cnkeLe oppdretter ml dcfi
nere nrilsetniig for egen virksorrrhct,
og velge innsnsfaktorer dererter. I

5

! r  ,  
'pr ld 

krrErm,l joer e\ner . r  s lapc .
anLaknve more os marLedsphs- !
ser som tilFekker seg publikum og I

niDg.irr hest mli v:erc en av innfalls
rinklene. Ilresentrsjon <,9 profilering
av hesten sorrr salgsrtikkel mi settes i
fokus, og arrangenentsramnc og inr
hold rn i riirettelegges sliL rt dct onple-
ves ir nb-r'dende og attraktivt
kjopcgrupper

Merkevare
Utliklin{a og fokus pe
ging er ogsii c -ikrig satsni
[.n sod merkcvarc skjerper
lnrbedrer lonmunikasjonrn
kedet. Utviklingav
av stor beci'dning for den enkeik
dretrer isolert sett, rnen ogsa'fof
art i en storre sammenheng. Dt!1i
dcr si vel i forhold til nasj
rcrm\i ' ,n r l  kom mun ikdrron og lo

pressc. Opfdretrenre nri evne 5 shalry
trrdlsloncr knvtter trr arra,rge[renret,
utstiUinger og virksonhet, der omsec
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